《采购与销售管理》课程考试题
考试时间: 90分钟（答案写在答题纸上）
第_______ 期   姓名____________    学号______________    成绩____________
单项选择题（每题2分，共20分）
订购成本和持有库存成本都是由订购量决定的。理想情况下，应用的订购决策规则应该是这两项成本总和最小，这就是（   ）
A．逐批订购

B．固定订购量
C．经济订购批量

D．订购N期供应
电力公司电的定价方法一般是（   ）
A．目标利润定价法

B．理解价值定价法 
C．市价法

D．投标定价法
做采购计划、生产计划、车间计划以及资金预算计划等，都是从（   ）开始的。
A．产品计划

B．客户群计划 
C．销售计划 
D．人员计划
（   ）是商品所有权的转让。
A．物流

B．资金流

C．信息流 
D．商流
有一种分销管理模式，其主要特点是：不收货款，不开发票，货款由客户直接汇至总部，只是对货物的移送负责监督和保管。这种分销管理模式为（   ）
A．办事处


B．分公司

C．办事处+分公司


D．产品事业部
下列不属于分销渠道成员的是（   ）
A．供应商

B．生产商 
C．中间商
D．消费者
在某段时期某个区域对某几种商品拥有代理销售权，其它代理商、商家不得在该区域销售其说代理的商品。自己也没有二级代理商，我们把这种代理商称之为（   ）
A．总代理商

B．独家代理商 
C． 一般代理商
D．经纪人
在选择代理商的评价标准中，考虑因素位列第一的是（   ）
A．代理商的品德

B．代理商的营业规模  
C．代理商的财务能力
D．代理商的营业地址
不属于按采购方式分类的是（   ）
A．直接采购      B．委托采购      C．调拨采购
    D．集中采购
采购的物品对企业来说，战略重要性低、财务影响低，应选用的采购方法为（   ）
A．自动订购

B．低价采购 
C．定时定量采购   D．战略伙伴采购
二、多选题（每题3分，共15分，完全选对得3分，少选得1分，多选、选错不得分）
决定何时订货的基本系统有（        ）。 
A.订货点系统 
    B.定期检查系统 


C.主生产计划   
D.物料需求计划
采购审计的目标是（        ）。 
A. 业务合法有效                  B.材料价廉物美 
C. 成本核算正确                  D.记录真实完整
销售活动的要素有（        ）。  
销售人员

B. 销售商品

销售对象

D. 销售合同 

销售预测前，确定的要素有（        ）。 
市场规模


产品层次
地理区域
销售期限
下列销售预测方法中，属于定性预测的是：（        ）。 
经理和销售人员意见法


消费者意见法
历史数据法
德尔菲法
三、名词解释（每题4分，共20分）

1. 战略采购
2. 供应商管理
3.销售计划
4.销售定额
5.营销渠道
四、反向翻译（每题2分，共10分）

1. 采购类型之一。为企业存在和市场行为提供支持和服务所需要的内容进行的采购支持，如广告、印刷、保安、培顺、出差等等。
2. 供应考核指标之一。按时按量交货的实际批次/确认的交货总批次×100%。 
3. 采购价格之一。采购方以期票或延期付款的方式来采购物品。
4. 估计市场潜力的一种方法：通过问卷等形式直接接触顾客，调查其在给定价格下的购买意向来估计市场潜力。
5. 销售定额的类型之一。这种定额以多项指标为基础，可以全面反映销售人员的工作情况，因此更加合理。但在设置时，需要对不同的指标赋予不同的权重，以区分它们的重要性。
五、简答 (35分，每小题7分)

1、采购流程的一般模式？
2、供应商认证的主要内容。

3、某企业请你编写销售计划书，请列出写作大纲目录。

4、分销渠道的困惑及原因分析。

5、集中采购的优势有哪些？  

