
VBSE项目策略销售 组别： 5 公司：A公司 阶段：

SSO  单一销售目标 项目态势判断 竞争对手：

客户名称： XX大学 已实现收入： 0 项目阶段： 潜在客户 项目申报 项目立项 项目招投标

方案内容： vbse综合版 本次合同金额： 190 客户急迫度：

本次预计回款： 160 预计成交时间： 2015年9月 竞争态势：
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动用资源

郑璇（系主任） UB G +1 高 G +4 1 1 场地规划设计 业务经理

李院长（经济学院） EB T +1 中 T +2 0 2 市场活动 分公司总经
理

罗老师（系主任） UB EK -1 低 G +1 0 3
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